
  
 
 
 
 

 
 
 

 

PRESENTATION 
ธุรกิจไปรษณียเอกชน 

และจุดชําระเงินออนไลน 
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ลักษณะทางธุรกิจของ MASTER POST SERVICE 

 
ลักษณะทางธุรกิจของ  MASTER POST SERVICE  เปนธุรกิจ แฟรนไชส  ท่ีเปดโอกาส

ใหกับนักลงทุนท่ีมีความสนใจและตั้งใจจริง  มารวมกันขยายธุรกิจใหเติบโตอยางมีคุณภาพ    และ
ประสบความสําเร็จในการลงทุนผูซ้ือแฟรนไชส ราน มาสเตอร โพสต   

MASTER POST SERVICE  เปนผูประกอบธุรกิจการใหบริการวางระบบ   ธุรกิจไปรษณีย
เอกชน (ผูรวบรวมไปรษณีย) และธุรกิจจุดชําระคาบริการ เปนหลัก    

 
สิ่งที่ผูลงทุนจะไดรับเมื่อเปดแฟรนไชส ราน มาสเตอร โพสต มีดังนี ้

 
1. ธุรกิจไปรษณียเอกชน MASTER POST    ใหบริการดานรับฝากสงงานไปรษณียแบบ

ครบวงจร เชน ไปรษณียธรรมดา, ไปรษณียดวนพิเศษ (EMS) , พัสดุไปรษณีย, ไปรษณีย
ตางประเทศ ฯลฯ    

 
2. ธุรกิจจดุชําระคาบริการ MASTER PAY   ใหบริการดานการรับจายคาสาธารณูปโภค

ของหนวยงานตางๆ  รวมไปถึงรับชําระบัตรเครดิตของธนาคารตางๆ ดวยระบบออนไลน ของ 
MASTER POST SERVICE เชน  คาน้ําประปานครหลวง, คาไฟฟานครหลวง, คาโทรศัพทพ้ืนฐาน
ทุกระบบ, คาโทรศัพทมือถือทุกระบบ, คาผอนชําระคาสินเช่ือและบัตรเครดติของธนาคารตางๆ 
ฯลฯ 

3. ธุรกิจรับฝากสงธนาณัติออนไลนผานทางบริษัทฯ  ผูรับเงินปลายทางสามารถรับเงินได
ภายในระยะเวลาไมเกิน 1 ช่ัวโมง 

 
4. ธุรกิจเติมเงินมือถือ ขายบัตรโทรศัพทตางประเทศ และบัตรเติมเงินเกมส 
 
5. ธุรกิจเสริมอ่ืนๆ ซ่ึงทานสามารถเลือกซ้ือเพ่ิมเตมิไดตามแพ็คเกจ  ไดแก 

5.1 ธุรกิจถายเอกสาร, เขาเลม, เคลือบบัตร, รับ-สง แฟกซ  
5.2 ธุรกิจถายรูปดวนติดบัตร 
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ผลตอบแทนท่ีทานจะไดรับ 
 

 รายไดจากการทําธุรกิจแฟรนไชส รานมาสเตอร โพสต  นั้น มาจากธุรกิจบริการตางๆ
ภายในรานเปนหลัก   ผลตอบแทนท่ีไดรับจากการลงทุนรวมกับเรามีดังนี ้
  
1. ผลตอบแทนจากการ รับฝากสง งานไปรษณียภัณฑ ทุกประเภท     รายไดนี้จะมาจากคาบริการ

ท่ีทางรานบวกเพ่ิมไปจากอัตราคาบริการปกติของบริษัทไปรษณียไทย  คาบริการในสวนนี้ถือ
วาเปนรายไดหลักของแฟรนไชส MASTER POST เลย ก็วาได   เปนรายไดท่ีม่ันคง เพราะจะมี
ลูกคาท่ีเขามาใชบริการสงของภายในรานอยางตอเนื่อง   ผลตอบแทนโดยเฉล่ียประมาณ  10-
60% ของคาธรรมเนียมบริษัทไปรษณียไทย  ขึ้นอยูกับประเภทของการใชบริการ     

2. ผลตอบแทนจากการ รับชําระคาบริการ MASTER PAY   ปกติแลวนั้น หากนักลงทุนนัน้ได
ตัดสินใจท่ีจะลงทุนทําธุรกิจรับชําระบิลกับ แฟรนไชส อ่ืนๆ  นั้น ทานจะตองเดินทางไป ชําระ 
บิลตางๆ   ดวยตนเองหรือไมก็ตอง จางพนักงานสงเอกสารไปชําระให   ตองเดินทางไปหลาย
ท่ี เชน การไฟฟา การประปา ธนาคารตางๆ บริษัทมือถือ ฯลฯ   ซ่ึงเปนเรื่องท่ียุงยาก, มี
คาใชจายสูง และมีความเส่ียงสูง       แตทาง MASTER POST  นั้น มีระบบออนไลน   มา
รองรับเพ่ือความสะดวกรวดเร็วใหกับรานสาขา ผลตอบแทนจะมีตั้งแต 10-20 บาท / 1 รายการ
รับชําระ (ดูรายละเอียดเพ่ิมเติมในหนาท่ี 4 และ 5) 

3. ผลตอบแทนจากการรับฝากสงธนาณัติออนไลน  ปกติแลวนั้น หากนักลงทุนนั้นไดตัดสินใจท่ี
จะลงทุนทําธุรกิจไปรษณียเอกชนกับ แฟรนไชส อ่ืนๆ  นั้น ทานจะตองเดินทางไปสงธนาณัติ
ดวยตัวเองท่ีไปรษณีย  ซ่ึงอาจจะสงไดวันละ 1-2 รอบ  ตามแตทานสะดวก  แตสําหรับทาน
แลว ทางมาสเตอร โพสต  มีบริการพิเศษรับฝากสงธนาณัติใหแกทานในเวลาทําการปกติของ
ไปรษณีย ซ่ึงลูกคาจะสามารถขึ้นเงินไดหลังจากฝากสงกับทาน ภายใน 1 ช่ัวโมง    
ผลตอบแทนท่ีทานจะไดรับเริ่มตนอยูท่ีรายการละ 25 บาทขึ้นไป  แปรผันตามจํานวนเงินท่ี
ลูกคาฝากสง 

4. ผลตอบแทนจากการ เติมเงินมือถือ จะอยูท่ี 3% ของยอดเตมิเงิน  สวนขายบัตรโทรศัพท
ตางประเทศ และบัตรเติมเงินเกมส  จะอยูท่ี ประมาณ 10-15%  ขึ้นอยูกับชนิดของบัตร 

5. ผลตอบแทนจากธุรกิจเสริมอ่ืนๆ  จะขึ้นอยูกับการกําหนดอัตราคาบริการของทางราน  ซ่ึงใน
แตละท่ีจะไมเหมือนกัน  ขึ้นอยูกับความพอใจของผูขาย และความตองการของผูมาใชบริการ
เปนสําคัญ 
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ผลตอบแทนท่ีทานจะไดรับจากจุดชําระเงิน  MASTER PAY 
 

สําหรับคาตอบแทน หรือรายไดของผูซ้ือแฟรนไชสจุดรับชําระเงินนั้นจะมาจากคาบริการท่ีเรียกเก็บ
จากลูกคาท่ีมาจายบิล  หักดวยคา Online ของบริษัทฯ  โดยมีอัตราการเรียกเก็บดังนี ้

รายการ คาบริการ / 1 บิล คา Online Master post 
การประปานครหลวง 10 บาท 0 บาท 
การไฟฟานครหลวง 10 บาท 0 บาท 
โทรศัพท   TOT 10 บาท 0 บาท 
โทรศัพท   TRUE 10 บาท 0 บาท 
โทรศัพทตางประเทศ (กสท.) 15 บาท 0 บาท 
โทรศัพท   DTAC 15 บาท 0 บาท 
โทรศัพท   TRUE MOVE 15 บาท 0 บาท 
โทรศัพท   GSM 15 บาท 0 บาท 
โทรศัพท   HUTCH 15 บาท 0 บาท 
สินเช่ือ CAPITAL OK 20 บาท 15 บาท 
สินเช่ือ EASY BUY 15 บาท 0 บาท 
สินเช่ือ AEON 15 บาท 0 บาท 
สินเช่ือ FIRST CHOICE 15 บาท 0 บาท 
สินเช่ือ Quick Cash 15 บาท 0 บาท 
บัตรเครดิต ธ.กรุงเทพ 15 บาท 0 บาท 
บัตรเครดิต ธ.กสิกรไทย 15 บาท 0 บาท 
บัตรเครดิต ธ.ไทยพาณิชย 15 บาท 0 บาท 
บัตรเครดิต ธ.กรุงไทย (KTC ) 15 บาท 0 บาท 
บัตรเครดิต ธ.ยูโอบี 15 บาท 0 บาท 
บัตรเครดิต ธ.ทหารไทย 15 บาท 0 บาท 
บัตรเครดิต ธ.กรุงศร ี 15 บาท 0 บาท 
บัตรเครดิต ธ.นครหลวงไทย 15 บาท 0 บาท 
บัตรเครดิต ธ.แสตนดารดชารเตอร 15 บาท 0 บาท 
บัตรเครดิต ธ.ฮองกง&เซ่ียงไฮ (HSBC) 25 บาท 20 บาท 
บัตรเครดิต ธ.ซิตี้แบงค 25 บาท 20 บาท 
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สินเช่ือ ธ.อาคารสงเคราะห 15 บาท 0 บาท 
สินเช่ือรถ ธ.ธนชาต ิ 15 บาท 0 บาท 
สินเช่ือรถ ธ.แสตนดารดชารเตอร 15 บาท 0 บาท 
True Digital Entertainment (Hispeed) 15 บาท 0 บาท 
True Vision  (UBC) 15 บาท 0 บาท 

 

หมายเหตุ :  จุดชําระเงิน Master Pay  ยังไมสามารถรับชําระคาไฟฟาสวนภูมิภาค และ ประปาสวน
ภูมิภาค  ผานระบบออนไลนได      แตผูซ้ือสามารถนําชําระเองไดที่สํานักงานไฟฟา และประปา 
ของเขตภูมิภาคนั้นๆ 
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รายไดโดยประมาณที่จะไดรับจากการเปดรานไปรษณียเอกชน MASTER POST * 
 

ที่มาของรายได 
จํานวนคร้ังของการใช

บริการ รายไดตอคร้ัง รายไดรวมตอเดือน 
   โดยประมาณ / 1 เดือน ถัวเฉล่ียโดยประมาณ  โดยประมาณ (บาท) 

1. จากงานบริการไปรษณีย 900 30 บาท                                  27,000  
2. จากธนาณัติออนไลน 600 30 บาท 18,000 
3. จากจุดรับชําระเงิน 600 15 บาท                                     9,000  
4. จากเติมเงินมือถือ บัตรโทรศัพท 600 3 บาท 1,800 

              55,800  
 

 
ระยะเวลาในการคืนทุนเฉลี่ย โดยประมาณ  สําหรับ Master post Package 199,000 บาท 

 
รายไดจากคาบริการท้ังหมดตอเดือน 55,800 
    หัก  คาเชาสถานท่ี                                            10,000  
    หัก  คาจางพนักงาน 1 คน                                            6,000  
    หัก  คาใชจายวัสดุส้ินเปลือง                                            2,000  

คงเหลือสุทธิ                                          37,800  
 

ระยะเวลาคืนทุนเฉลี่ยโดยประมาณ คือ  199,000 บาท **  หารดวย  37,800  =  6  เดือน     
 
หมายเหตุ 
*  การคํานวณรายไดนี้เปนการประมาณการเทานั้น  ในความเปนจริงอาจสูงกวา หรือตํ่า  
กวานี้  ข้ึนอยูกับทําเลที่ต้ังของรานเปนสําคัญ 
** 199,000 บาท  เปนราคา Master Post  Full Package 
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เงื่อนไขของการลงทุน กับ MASTER POST SERVICE 

 
1. ทานจะตองมีทําเลท่ีเหมาะสม  สําหรับทําเลท่ีเหมาะสําหรับธุรกิจไปรษณียเอกชนไดแก 

1.1 ทําเลท่ีอยูในแหลงชุมชนใหญๆ หรือหมูบานใหญๆ 
1.2 ทําเลท่ีอยูตาม  จุดตอรถ, ปายรถเมล, ตลาด  ฯลฯ 
1.3 ทําเลท่ีอยูในยานธุรกิจท่ีมีคนทํางานออฟฟสเยอะๆ 
1.4 ทําเลท่ีใกลโรงงานอุตสาหกรรม  หรืออยูในนิคมอุตสาหกรรม 
1.5 ทําเลท่ีอยูตามหางสรรพสินคา หรือหางดิสเคานสโตร 
1.6 ทําเลท่ีอยูใกลหนวยงานราชการ หรือบริษัทใหญๆ ท่ีมีพนักงานมาก  ๆ
1.7 ทําเลท่ีอยูหางไกลจากท่ีทําการไปรษณียของรัฐ 

2. มีเงินลงทุนเริ่มตนประมาณ 99,000 บาท ขึ้นไป (ไมรวมคาตกแตงสถานท่ี , ทําเล และเงินทุน
หมุนเวียนท่ีจะใชในราน)   

3. มีเวลา หรือ มีพนักงานท่ีจะตองนําไปรษณียภัณฑตางๆ ไปสงยังท่ีทําการไปรษณียไทยท่ีอยู
ใกลท่ีสุด หรือท่ีสะดวกท่ีสุด อยางนอยวันละ 1 ครั้ง   การทําธุรกิจไปรษณียเอกชน ไมใชวาผูซ้ือ 
แฟรนไชสจะเปนไปรษณียเอง     ผูซ้ือแฟรนไชสเปนเพียงแตผูรวบรวมไปรษณียภัณฑจากลูกคาท่ี
นํามาฝาก และ  นําสงบริษัทไปรษณียไทยอีกทอดหนึ่งเทานั้น  (ในทางกฎหมายเรียกวา  ผูรวบรวม
ส่ิงของเพ่ือนําเขาสูเสนทางไปรษณีย) 

4. บริษัทฯ เปนเพียงผูท่ีขายอุปกรณ และบริการตาง  ๆรวมไปถึงการวางระบบงาน และถายทอด
ความรูในการทํางาน ใหแกผูซ้ือแฟรนไชสเทานัน้   บริษัทมาสเตอร โพสต เซอรวิส จํากัดไมได
ไปรษณียแตอยางใด 

5. หลังจากเปดดําเนินการแลว หากมีรายการรับชําระ Master Pay ผูซ้ือจะตองทําการสงขอมูล
และโอนเงินใหกับบริษัทฯ ตามเง่ือนไขในสัญญาทุกครั้ง  ยกเวนแตรายการท่ีบริษัทฯ ไมสามารถ
รับชําระได  บริษัทอนุญาตใหผูซ้ือจัดการดําเนินการตัดจายบิลเองได 

6. บริษัทฯ จะไมมีการเรียกเก็บสวนแบงรายไดจากงานไปรษณีย  และคาการตลาด ใดๆท้ังส้ิน  
ยกเวนแตคาบริการในการตัดจายบิลออนไลนตามรายละเอียดในหนาท่ี 4 และ 5 

7. สัญญาทําธุรกิจกับบริษัทฯ มีระยะเวลา 1 ป นับแตวันทําสัญญา  และจะมีการตออายสัุญญา
ไปอีกทุกๆ 1 ป  โดยเสียคาใชจายในการตอสัญญาครั้งละ 5,000 บาท    

8. บริษัทฯ อนุญาตใหผูซ้ือสามารถทําธุรกิจอ่ืนๆ ควบไปกับธุรกิจ Master Post หรือ Master 
Pay โดยเสรี   ไมมีขอบังคับ หรือขอผูกพันแตอยางใด 
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บริการของ MASTER POST SERVICE 
 

 MASTER POST SERVICE  นั้นถือวาการใหบริการแกผูซ้ือ แฟรนไชส ของเรานั้นเปน
หัวใจสําคัญในการทํางาน       ดังนั้น  MASTER POST SERVICE   จึงมีบริการหลายอยางซ่ึงเปนท่ี
ตองการของลูกคาสวนใหญในขณะนี้     บริการตางๆท่ี MASTER POST SERVICE นั้นเปด
ใหบริการตางๆ   มีตั้งแตกอนท่ีทานจะเริ่มทําธุรกิจกับเรา จนกระท่ังทานเปนสวนหนึ่งของ 
MASTER POST SERVICE  โดยทีมงานท่ีใสใจในคุณภาพการบริการ  ซ่ึงคํานึงถึง ความรูสึกของ
นักลงทุนเปนหลัก      
 

บริการที่เรามีกอนที่นักลงทุนจะเร่ิมลงทุนกับเรา 
- ใหขอมูลแบบตรงไปตรงมาไมปดบังและไมใหขอมูลท่ีเกินความเปนจริง 
- ชวยพิจารณา ดูทําเล ท่ีตั้ง ท่ีนักลงทุนมีความประสงคท่ีจะลงทุนตามความเหมาะสม 
- ชวยหาทําเล  ในกรณีท่ีนักลงทุนยังไมมีทําเลเปนของตนเอง 

 
บริการหลังการขาย  

- อบรมความรูเกี่ยวกับงานไปรษณียเบ้ืองตน 
- สอนการใชโปรแกรมบริการไปรษณียสําเร็จรูปของ MASTER POST SERVICE 
- สอนการใชโปรแกรมออนไลนของ MASTER POST SERVICE 
- อบรมพนักงานในรานของทานใหสามารถปฏิบัติงานไดอยางมีประสิทธิภาพ 
- ดูแลอยางใกลชิดตลอดอายุสัญญา 
- บริการรับปรึกษาปญหา และชวยแกไขปญหา ในการดําเนินงานไดตลอดอายุสัญญา 
- แนะนําและหาชองทางท่ีจะนํารายไดเสริมใหแกผูซ้ือแฟรนไชส 

 
ระบบสนับสนุน 

- โปรแกรมบริการไปรษณียสําเร็จรูปของ MASTER POST SERVICE 
- ระบบรับชําระเงินออนไลนของ MASTER POST SERVICE 
- ระบบรับธนาณัติออนไลนของ MASTER POST SERVICE 
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จุดเดนของ  MASTER POST SERVICE   เม่ือเทียบกับ บริษัทอื่น 

 
1. ความคุมคาในการลงทุน ทานไมจําเปนตองจายเงินมาก ถึง 3-4 แสนบาท  สําหรับธุรกิจ

ไปรษณียเอกชน  เพราะไมวาไปรษณียเอกชน บริษัทไหน   ในทางกฎหมาย  ทานนักลงทุนก็เปน
เพียงแค  “ผูรวบรวมส่ิงของเพ่ือเขาสูเสนทางไปรษณีย”  มีหนาท่ีรวบรวมไปรษณียจากลูกคาท่ีมา
ฝาก แลวนําสง  ไปรษณียไทย อีกทอดหนึ่งเทานั้น     ลงทุนกับเรา เริ่มตนแค 99,000 บาท  ก็
สามารถประกอบธุรกิจไดเชนเดียวกับ บริษัทอ่ืน ท่ีขาย 3-4 แสนบาท  

2. เปนธุรกิจท่ีมีความยืดหยุน  เพราะเราไมไดจํากัดธุรกิจท่ีทานจะทําเพียงแคธุรกิจ
ไปรษณียเทานั้น  ทานสามารถประกอบธุรกิจอ่ืนๆ ควบคูไปไดอยางเสร ี โดยทานไมตองแบงผล
กําไรใหเราแตอยางใด 

3. ไมเรียกเก็บ  คารายเดือน  หรือคาสวนแบงการตลาดอ่ืนๆ แตอยางใด 
4. มีระบบออนไลน ไวรองรับการทํางานในดานของจุดชําระเงิน  ครบทุกบริการ (ยกเวน

คาไฟฟาสวนภูมิภาค และคาประปาสวนภูมิภาค)  
5. มีระบบธนาณัติออนไลนไวบริการ สามารถออนไลนภายใน 30 นาที โดยท่ีทานไมตอง

ไปท่ีไปรษณียไทยเอง  
6. มีระบบขนสงไปรษณียภัณฑ จากรานของทานไปยัง ไปรษณียไทย   โดยคิดคาบริการ

เปนรายเดือน (เฉพาะกรุงเทพฯ , นนทบุรี, สมุทรปราการ,ปทุมธาน)ี  
 7. ดูแลทานตลอดอายุสัญญา เปรียบเสมือน หุนสวนทางธุรกิจ  ไมทอดท้ิงกัน 
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บทสรุป 
 

ปจจุบันมีผูท่ีเขามาลงทุนทําธุรกิจไปรษณียเอกชนคอนขางมาก  ซ่ึงมีท้ังแบบตั้งเดี่ยวๆ
(Stand alone)  ใชอุปกรณเครื่องมือท่ีไมทันสมัย   และแบบแฟรนไชส (Franchise) ใชเครื่องมือ
อุปกรณท่ีทันสมัยไดมาตรฐาน   จึงมีการแขงขันท่ีคอนขางสูง      แตในบางพ้ืนท่ี ธุรกจินี้ก็ยังเปนท่ี
ตองการของผูบรโิภคอยูมาก    เนื่องจากขอจํากัดของ บริษัทไปรษณียไทย  ซ่ึงมีการเปด-ปด ใน
เวลาท่ีตรงกับเวลาทํางานของผูบริโภคท่ัวไป   และเรื่องความไมสะดวกในการไปใชบริการท่ี
ไปรษณียไทย    ดังนั้นธุรกิจนี้จึงยังมีโอกาสท่ีจะเติบโตตอไปไดอีกในอนาคต 

 
สําหรับธุรกิจไปรษณียเอกชนแลว   ไมวาจะเปนแฟรนไชส แบรนดไหนก็ตาม  

เสียคาแฟรนไชสแพง หรือถูก ก็ตาม   ในทางกฎหมาย  ก็เปนไดแคเพียง “ผูรวบรวมฯ” เทานั้น        
ดังนั้นการซ้ือแฟรนไชสสําหรับธุรกิจนี้  ทานจึงไมจําเปนจะตองเสียเงินมากมายเกนิความจําเปน    

 
ดังนั้น บริษัทมาสเตอร โพสต เซอรวิส จํากัด จึงมีนโยบายท่ีเนนขายแฟรนไชสในราคาท่ี 

สมเหตุ สมผล    ไมเอารัดเอาเปรียบผูซ้ือแฟรนไชสจนเกินไป   และไมใชแคขายอุปกรณทําธุรกิจ
ไปรษณียให  แลวปลอยลอยแพผูซ้ือแฟรนไชส      แตเรายังมีบริการหลังการขายหลายอยาง  มา
รองรับผูซ้ือแฟรนไชส    เพราะวาเราดําเนินธุรกิจรวมกันกับผูซ้ือแฟรนไชส  ในฐานะหุนสวนทาง
ธุรกิจ   เพ่ือท่ีจะเติบโตไปดวยกันในวันขางหนา 

 
การจะเริ่มทําธุรกิจอะไรสักอยางโดยไมมีความรูเลยนั้นเปนเรื่องยาก   แตสําหรับเรา  เราได

เตรียมความพรอมในการทําธุรกิจไวใหกับนักลงทุนท่ีเขามารวมลงทุนในธุรกิจแฟรนไชสกับเรา   
ดวยประสบการณท่ีเรามี     ดวยอุปกรณท่ีทันสมัย    ดวยระบบงานและซอฟทแวรท่ีเราเตรียมพรอม
ไวรองรับ      ทานนักลงทุนจึงม่ันใจไดอยางเต็มท่ี  เม่ือทําธุรกิจรวมกับเรา 
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ติดตอเราไดท่ี 
 

บริษัท มาสเตอร โพสต เซอรวิส จํากัด 
51/170  หมู 7   ซอยประชาอุทิศ 6 

ถนนเลี่ยงเมืองนนทบุรี  ตําบลบางกระสอ   
อําเภอเมืองนนทบุรี  จังหวัดนนทบุรี   11000 

โทรศัพท 02-969 2160, 02-969 2162   แฟกซ 02-969 2160 
เวลาทําการ จันทร - ศุกร        9.00 - 17.00 น. 
HOTLINE   087-829 6315 ,  081-356 8217  

E-mail :  masterpostservice@hotmail.com 
www.masterpostpay.com 
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